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Der er store penge at
spare ved at indkøbe
energi på rette tid og
sted. Og det er her Nor-
energi træder til som
den vidende og indsigts-
fulde mægler
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Økonomi, god økonomi for
virksomhederne, det er nøgle-
ordene, når Norenergi agerer
for sine kunder. Og der er sto-
re summer at spare, både når
der købes el, olie eller gas til
produktion og opvarmning på
råvarebørserne – og når CO2-
kvoter skal handles.
- Vi nøjes ikke med at købe og
sælge energi for vore kunder,
understreger Torben Synnest,
cand. polit. og direktør i Nore-
nergi.
- Vi afholder både store konfe-
rencer og udgiver hver anden
måned magasinet Energi &
Økonomi, der både analyserer
og bringer nyheder fra energi-
markederne. Vi sætter natur-
ligvis fokus på det nære, på de
nordiske energimarkeder.
Magasinet henvender sig især
til virksomheder med et stort
energiforbrug – og til bran-
chen generelt. Det sælges kun
i abonnement, og subskriben-
terne modtager også et
månedligt elektronisk nyheds-
brev.

Mæglere og konsulenter
Norenergis kunder er især
større virksomheder både i in-
dustri- og servicesektoren. Og
varen er strategi, indkøbsstra-
tegier. Og derfor er det især
økonomer, der sidder på Nore-
nergis kontorer på Frederiks-
berg.
-Det er store beløb, der hand-
les for, siger Torben Synnest
- Fra 10 millioner kroner op til
flere hundrede millioner kro-
ner om året. Og det er også
millionbeløb, der kan spares,
når man handler på rette tid
og sted.
Norenergi handler kun for si-
ne kunder. Selskabet har ikke
selv positioner i markedet,
men er ren mægler. De simple-
ste handler er de, der i mæg-
lersproget kaldes ’Reverse Au-
ctions’. Her indhenter man til-
bud på energi fra energimar-
kedets aktører. Norenergi fin-
der frem til de fornuftigste til-
bud og skaber kontakt mellem
udbyder og kunde. Oftest, når
det drejer sig om elektricitet,
forhandler Norenergi ud fra
Nord Pools – den nordiske el-
børs – spotpris, og finder frem
til hvor store tillæg de enkelte
leverandører lægger til kil-
owatt-timerne, når den ene
frem for den anden skal anbe-
fales.
- Nogle kunder en fast pris i en
given periode, mens andre øn-
sker at holde sig til spotprisen
på børsen, fortæller Torben
Synnest.
Ganske som på aktiebørserne

handler også energibørserne
med futures, med optioner og
warrants, altså med spekulati-
oner om fremtidige priser.
-Udgangspunktet for slutbru-
gerprisen er altid prisen på
energibørsen, og udbudene

sikrer, at man opnår det lave-
ste tillæg til børsprisen. Af
langt større og afgørende be-
tydning er imidlertid hvornår,
man indgår aftaler om indkøb,
da prisvariationerne på mar-
kedet er meget store. Optimalt

energikøb er primært et
spørgsmål om timing.
- Det er her vi er stærke, når vi
lægger købestrategierne for
vore kunder. Både når det
gælder el, men også i stadig
højere grad for gas. NordPool
har jo også en gasbørs, Nord-
Pool Gas, hvor prisen ikke er
bundet op på olie. I det hele ta-
get bistår vi med planlægning,
koordinering og gennemførel-
se af køb og salg af el, gas,
CO2-kvoter – og spørgsmål
om tilslutnings- og afregnings-
forhold.
Endelig må man ikke glemme
at energibesparelser også kan
gøres til penge. Forsynings-
selskaberne er nemlig forplig-
tet til at skabe besparelser –
og disse kan handles, købes
hos kommercielle virksomhe-
der.
- De energibesparelser, som er-
hvervsvirksomheder og andre
iværksætter, er nemlig penge
værd, da forsyningsselskaber-
ne har pligt til at realisere en
vis mængde besparelser, enten
ved egen iværksættelse eller
ved at købe besparelserne fra
f.eks. erhvervsvirksomheder.
Det er også her Norenergi
kommer ind i billedet . Vi sæl-
ger disse besparelser for virk-
somhederne til forsyningssel-
skaberne til den højest opnåe-
lige pris, forklarer direktør
Synnest.

Videndeling
Norenergi er ikke blot mægle-
re på energimarkedet. Selska-

bet bruger også sin ekspertise
som rådgivere.
- Vi har jo både en detaljeret
og bred viden om hele energi-
sektoren. Vores medarbejdere
kommer med erfaring fra ar-
bejde hos myndigheder, fra
brancheforeninger og energi-
selskaber. Vi dækker fra det
strategiske niveau til den
praktiske håndtering.
Selskabet gennemfører løben-
de analyser vedrørende om-
sætning og handel med energi,
som en del af selskabets ydel-
ser til energisektorens ak-
tører. Ganske som udred-
nings- og analyseopgaver er
en del af fundamentet for stra-
tegierne når der handles ener-
gi og CO2-kvoter.
- Vi har den længste og brede-
ste erfaring i Danmark med
uddannelse af beslutningsta-
gere, ledere og medarbejdere i
energiselskaber og øvrige mar-
kedsaktører indenfor mar-
kedsforhold, markedsudvik-
ling og kundeforhold på ener-
giområdet. Vi uddanner og op-
bygger kompetencer om ener-
gimarkedet på alle organisato-
riske niveauer, fortæller Tor-
ben Synnest.
Vi holder løbende seminarer
for branchen og kunderne og
hvert år er vi værter for Det
frie energimarked, en årskon-
ference med deltagelse af alle
sektorens interessenter. I år
finder den sted den 9. og 10.
september i København.

Norenergi ligger i et smukt gammelt hus på Vodroffsvej nær
søerne på Frederiksberg. Selskabet blev etableret af Torben
Synnest, der er økonom og Norenergis administrerende di-
rektør. Selskabet både rådgiver om energi og handler som
mægler for sine kunder på energibørserne og direkte med
produktionsselskaber i Danmark og udlandet.
Norenergis stab består af højt uddannede og erfarne specia-
lister, især økonomer men også ingeniører. Selskabet udgi-
ver et tidsskrift om energi og økonomi seks gange om året,
et elektronisk nyhedsbrev hver måned til tidsskriftets abon-
nenter og er hvert år vært for konferencen Det frie energi-
marked.

Der handles energi for meget store beløb siger Torben Syn-
nest, administrerende direktør i Norenergi
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