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MILJOMAGASINET

ennem energijunglen

Der er store penge at
spare ved at indkgbe
energi pa rette tid og
sted. Og det er her Nor-
energi traeder til som
den vidende og indsigts-
fulde maegler

Af Elon Ulf Cohn
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@konomi, god g¢konomi for
virksomhederne, det er nggle-
ordene, nar Norenergi agerer
for sine kunder. Og der er sto-
re summer at spare, bade néar
der kgbes el, olie eller gas til
produktion og opvarmning pa
ravarebgrserne — og nar COo-
kvoter skal handles.

- Vi ngjes ikke med at kgbe og
seelge energi for vore kunder,
understreger Torben Synnest,
cand. polit. og direktgr i Nore-
nergi.

- Vi atholder bade store konfe-
rencer og udgiver hver anden
méned magasinet Energi &
@konomi, der bade analyserer
og bringer nyheder fra energi-
markederne. Vi satter natur-
ligvis fokus pa det naere, pa de
nordiske energimarkeder.
Magasinet henvender sig isaer
til virksomheder med et stort
energiforbrug — og til bran-
chen generelt. Det szelges kun
i abonnement, og subskriben-
terne modtager ogsa et
ménedligt elektronisk nyheds-
brev.

Maeglere og konsulenter
Norenergis kunder er isaer
stgrre virksomheder bade 1 in-
dustri- og servicesektoren. Og
varen er strategi, indkgbsstra-
tegier. Og derfor er det iseer
gkonomer, der sidder pa Nore-
nergis kontorer pa Frederiks-
berg.

-Det er store belgb, der hand-
les for, siger Torben Synnest

- Fra 10 millioner kroner op til
flere hundrede millioner kro-
ner om aret. Og det er ogsa
millionbelgb, der kan spares,
nar man handler pa rette tid
og sted.

Norenergi handler kun for si-
ne kunder. Selskabet har ikke
selv positioner i markedet,
men er ren magler. De simple-
ste handler er de, der i maeg-
lersproget kaldes 'Reverse Au-
ctions’. Her indhenter man til-
bud pé energi fra energimar-
kedets aktgrer. Norenergi fin-
der frem til de fornuftigste til-
bud og skaber kontakt mellem
udbyder og kunde. Oftest, nar
det drejer sig om elektricitet,
forhandler Norenergi ud fra
Nord Pools — den nordiske el-
bgrs — spotpris, og finder frem
til hvor store tilleeg de enkelte
leverandgrer laegger til kil-
owatt-timerne, nar den ene
frem for den anden skal anbe-
fales.

- Nogle kunder en fast prisien
given periode, mens andre gn-
sker at holde sig til spotprisen
pa bgrsen, forteller Torben

Synnest.
Ganske som pa aktiebgrserne

handler ogsa energibgrserne
med futures, med optioner og
warrants, altsd med spekulati-
oner om fremtidige priser.

-Udgangspunktet for slutbru-
gerprisen er altid prisen pa
energibgrsen, og udbudene

sikrer, at man opnar det lave-
ste tilleg til bgrsprisen. Af
langt stgrre og afggrende be-
tydning er imidlertid hvornar,
man indgar aftaler om indkgb,
da prisvariationerne pa mar-
kedet er meget store. Optimalt

Der handles energi for meget store belpb siger Torben Syn-
nest, administrerende direktgr i Norenergi

Norenergi ligger i et smukt gammelt hus pa Vodroffsvej neer
sgerne pa Frederiksberg. Selskabet blev etableret af Torben
Synnest, der er gkonom og Norenergis administrerende di-
rektgr. Selskabet bade radgiver om energi og handler som
maegler for sine kunder pa energibgrserne og direkte med
produktionsselskaber i Danmark og udlandet.

Norenergis stab bestar af hgjt uddannede og erfarne specia-
lister, iseer gkonomer men ogsa ingenigrer. Selskabet udgi-
ver et tidsskrift om energi og gkonomi seks gange om aret,
et elektronisk nyhedsbrev hver maned til tidsskriftets abon-
nenter og er hvert ar veert for konferencen Det frie energi-

marked.

energikgb er primeert et
spgrgsmal om timing.

- Det er her vi er steerke, nar vi
leegger kgbestrategierne for
vore kunder. Bade nar det
geelder el, men ogsa i stadig
hgjere grad for gas. NordPool
har jo ogsa en gasbgrs, Nord-
Pool Gas, hvor prisen ikke er
bundet op pa olie. I det hele ta-
get bistar vi med planleegning,
koordinering og gennemfgrel-
se af kgb og salg af el, gas,
COg-kvoter — og spgrgsmal
om tilslutnings- og afregnings-
forhold.

Endelig m& man ikke glemme
at energibesparelser ogsa kan
gores til penge. Forsynings-
selskaberne er nemlig forplig-
tet til at skabe besparelser —
og disse kan handles, kgbes
hos kommercielle virksomhe-
der.

- De energibesparelser, som er-
hvervsvirksomheder og andre
iveerksaetter, er nemlig penge
veerd, da forsyningsselskaber-
ne har pligt til at realisere en
vis maengde besparelser, enten
ved egen iveaerksattelse eller
ved at kegbe besparelserne fra
feks. erhvervsvirksomheder.
Det er ogsa her Norenergi
kommer ind i billedet . Vi sel-
ger disse besparelser for virk-
somhederne til forsyningssel-
skaberne til den hgjest opnae-
lige pris, forklarer direktgr
Synnest.

Videndeling
Norenergi er ikke blot meegle-
re pa energimarkedet. Selska-

Kabler forbinder de nationale grids (elnet) i hele
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bet bruger ogsa sin ekspertise
som radgivere.

- Vi har jo bade en detaljeret
og bred viden om hele energi-
sektoren. Vores medarbejdere
kommer med erfaring fra ar-
bejde hos myndigheder, fra
brancheforeninger og energi-
selskaber. Vi deekker fra det
strategiske niveau til den
praktiske handtering.
Selskabet gennemfgrer lgben-
de analyser vedrgrende om-
setning og handel med energi,
som en del af selskabets ydel-
ser til energisektorens ak-
tgrer. Ganske som udred-
nings- og analyseopgaver er
en del af fundamentet for stra-
tegierne nar der handles ener-
gi og COg-kvoter.

- Vi har den leengste og brede-
ste erfaring i Danmark med
uddannelse af beslutningsta-
gere, ledere og medarbejdere 1
energiselskaber og gvrige mar-
kedsaktgrer indenfor mar-
kedsforhold, markedsudvik-
ling og kundeforhold pa ener-
giomradet. Vi uddanner og op-
bygger kompetencer om ener-
gimarkedet pé alle organisato-
riske niveauer, fortaeller Tor-
ben Synnest.

Vi holder lgbende seminarer
for branchen og kunderne og
hvert ar er vi veerter for Det
frie energimarked, en arskon-
ference med deltagelse af alle
sektorens interessenter. I ar
finder den sted den 9. og 10.
september i Kgbenhavn.



